Kundenerwartung

Der Kunde von heute ist meist auch Nutzer des
World Wide Web. Hier erwartet er sich
Informationen Uber bestimmte Unternehmen,
Produkte, Dienstleistungen, etc.

Ganz gleich ob es sich hier um einen
Gastronomiebetrieb, das Hotel im Nachbarort/
am Meer oder die Backerei von nebenan
handelt. Bei jedem einzelnen Bereich hofft der
Kunde auf Details, welche ihm dann zur
Kaufentscheidung verhelfen.

Die Informationen einer Website sollten daher
leicht zu finden zu sein.

Daher ist es nicht unbedingt erforderlich bis in das
kleinste Detail zu gehen. Die Website sollte leicht
verstandlich sein. Der Struktur ist dabei einer der
wichtigsten Punkte um dem Kunden die Suche zu
erleichtern.

Neben diesen Voraussetzungen hat die Aktualitat
einer Seite hohe Prioritat.
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Vertrauen und Professionalitat

Eine Website zu deinem Unternehmen wirkt

professionell. Zudem weckt es bei Kunden vertrauen.

Wenn sich dein Unternehmen im Internet
authentisch zeigt und du wichtige
Sicherheitspunkte beachtest flhlt sich der Kunde
auf sicherer Seite.
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Immer aktuelle Informationen

Wer seine Website immer am neuesten Stand halt
wird auch bei den Suchanfragen der Kunden
positiv Punkten.

Durch eine gute Suchmaschinenoptimierung
findet der Kunde mit wenigen Worten das
passende Unternehmen.

Website vs. herkbmmliche Werbung

Im Gegensatz zu hochpreisigen Anzeigen in
Magazinen, Wochen,- und Tageszeitungen, etc. ist
eine Website etwas bleibendes.

Mit einer guten Social Media-Strategie ist es
maoglich sich auf verschiedensten Plattformen zu
prasenteren - unter Umstanden sogar kostenfrei!

Fazit

Eine gute Website ist fur ein Unternehmen
unverzichtbar und kann zu Erfolg beitragen.

Mit kompetente Beratung und wenig Zeitaufwand
lasst sich auch dein Unternehmen perfekt in Szene

setzen.

FUr weitere Infos besuche mich auf meiner

Website.
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